
Remplir le formulaire de candidature

Répondre aux critères d’éligibilité suivants :

• Le siège social ou une filiale de votre entreprise est en région Sud ;

• Votre entreprise a plus d’un an d’existence et génère un chiffre d’affaires supérieur à 2
millions d’euros – ou – vous venez de finaliser une levée de fonds à hauteur de 1
million d’euros (au minimum) ; ;

• Vous disposez d'une première expérience à l'export ou vous avez une stratégie de
lancement d’actions de prospection à l'étranger ;

• Vous êtes en capacité à vous projeter à l’international (sur les plans RH et financier) et
êtes à jour des obligations fiscales et sociales ;

• Secteurs d’activités visées en priorité : Filières stratégiques de la région Sud et
Industries

• Votre entreprise est engagée dans une démarche en faveur de la RSE.

PROCESSUS DE SÉLECTION

 Les candidatures seront examinées au fil de l’eau (jusqu’au 16 novembre) par un Comité de sélection composé de

risingSUD, de la Région Sud et Bpifrance.

 Le Comité de sélection analysera les candidatures sur la base de critères objectifs tels que les objectifs de croissance

de l’entreprise, son potentiel de développement à l’international et sa motivation à suivre le programme.

 Les entreprises retenues seront informées au plus tard le 16 NOVEMBRE 2025.

POUR QUOI ?

POUR QUI ?

VOUS SOUHAITEZ PARTICIPER ?

CANDIDATEZ DÈS MAINTENANT -ICI-

- Date limite : Lundi 16 NOVEMBRE 2026 (midi) -

COMMENT CANDIDATER ?

CONTACTS

Le programme comprend :

risingSUD et la Région Sud, en partenariat avec
Bpifrance, vous accompagnent dans la
validation et l’accélération de votre stratégie de
développement à l’international et la croissance
de votre chiffre d’affaires à l’export.

8 entreprises régionales seront sélectionnées
pour bénéficier d’un accompagnement
personnalisé. Les secteurs d’activités visés par
ce programme sont les entreprises de l’Industrie
et des filières prioritaires de la région Sud.

« GO EXPORT »
PROMOTION#2

– Novembre 2026 à Avril 2027 –

BÉNÉFICIEZ D’UN ACCOMPAGNEMENT 
PREMIUM INDIVIDUALISÉ POUR 

ACCÉLÉRER VOTRE STRATÉGIE & 
DÉVELOPPEMENT A L’EXPORT

Le coût de cet accompagnement est INTEGRALEMENT pris en charge par risingSUD avec le 
soutien de la Région Sud et par Bpifrance

ACCOMPAGNEMENT PERSONNALISE & CIBLÉ
(Digital)

➢ Le recueil et la qualification du/des besoin(s) spécifique(s) de l’entreprise

➢ Analyse et compréhension des enjeux à l’export de l’entreprise et de son dirigeant

➢ Facilitation d’accès aux parcours Bpifrance de formation dédiés (Bpifrance Université, Académie de

l’Export…etc.)

➢ Suivi de l’entreprise dans le temps au travers de rdvs de suivi conjoints pour appuyer la stratégie export

➢ Mise en valeur et accès facilité aux dispositifs et événements de risingSUD et Bpifrance

WARM UP COLLECTIF (Présentiel)  

➢ Lancement du programme en collectif – -MARDI 24 NOVEMBRE 2026, à Marseille-

▪ Présentations individuelles et partages d’expériences
▪ Liens transverses avec les objectifs du programme & conseils des pairs

Rachel RAMAYE

International Project Manager
rramaye@risingsud.fr

Luc PREVOST

Délégué International Réseau Sud
luc.prevost@bpifrance.fr
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